Bilder (2): Pedro Schéller Printservice

Pedro Schéller Printservice in Eschweiler: Vorteile der kurzen Wege und ,,Made in Germany” noch stdrker ausspielen

Investitionen in Effizienz
und individuelle Services

Bei Pedro Scholler Printservice in Eschweiler stehen Produkt- und Servicequalitat sowie
Nachhaltigkeit weiter im Fokus der strategischen Weiterentwicklung. Produkte noch am Tag
der Bestellung zum Kunden zu liefern, ist dabei eines der Ziele.

PS Printservice will die Vorteile von ,,Made
in Germany“ noch stdrker als bislang aus-
spielen. Schon heute werden die Produk-
te des Wiederaufbereiters von Tonerkartu-
schen innerhalb von 24 Stunden an den
Arbeitsplatz der Endkunden des Fachhan-
dels geliefert —in derindividuellen Aufma-
chung des jeweiligen Fachhandelspartners.
Kiinftig sollimmer hdufigerauch die Liefe-

individuellen Services fiir die Kunden punkten
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Carsten Edelmeier (rechts) und Giinther Wollseifen: mit

rung noch am gleichen Tag fiir Bestellun-
gen bis 14 odersogar 16 Uhrmoglich sein,
so Carsten Edelmeier, Vertriebsleiter PS
Printservice im Gesprach mit BusinessPart-
ner PBS. Hierfiir hat das Unternehmen mit
dem Ausbau des Lagers fiir die Vorproduk-
te, Investitionen in die IT, Produktionstech-
nik und die Logistik die Voraussetzungen
geschaffen. Derzeit wird der so genannte
,Leitstand“ der Produktion
grundlegend erneuert — hier
laufen alle Informationen zu
Bestellungen, Lagerbestan-
den und Mitarbeitereinsatz
zusammen.
»InderVergangenheit lag
der Schwerpunkt der strate-
gischen Weiterentwicklung
vor allem auf dem Bereich
Produktqualitat, heute sind
esvielmehr die Dienstleis-
tungen, iber die wir uns im
Markt differenzieren®, be-
tont Carsten Edelmeier. Die

individuelle Stellplatzbelieferung mit kur-
zen Lieferzeiten ist bereits ein starkes Pfund
des Anbieters. Mit einer eigenen IT-Abtei-
lungistes dem Unternehmen zudem mog-
lich, invididuelle Kundenwiinsche etwa bei
der Anbindung der jeweiligen Warenwirt-
schaftin kurzer Zeit umzusetzen — dabei
wiirden mitunterauch unkonventionelle L6-
sungen gefunden — letztlich zum Vorteil bei-
der Partner. Man profitiere von der iiber
25-jahrigen Erfahrung bei der Bestiickung
des Rohmateriallagers, das nach eigenen
Angaben mehrals 400.000 Produkte um-
fasst. ,,So kénnen wir agieren, statt zu re-
agieren“, erklart Edelmeier.

Hohe Produktqualitat, Zuverldssigkeit,
Lieferfahigkeit und -geschwindigkeit be-
lohnen die Kunden mit Treue. Bei PS Print-
service zeigt man sich dahertrotz widrigem
Marktumfeld optimistisch und rechnet nach
mehreren Jahren der Stagnation fiir die
kommenden Jahre wieder mit Umsatz-
wachstum.
www.printservice.de
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